AUREO

RESIDENCIAL

Tijuana Baja California a 15 de junio del 2023

Politicas de Comercializacion a Broker Externo

Por medio del presente les hacemos llegar el procedimiento para comercializar el proyecto de Aureo
Residencial.

Obrgroup, se compromete a entregar al Broker Externo una carpeta de informacion y material para poder
publicar en paginas o Redes sociales, solicitando de la manera mas atenta NO alterar logotipo, imagen,
renders, precios y disefios proporcionados, cuidando la identidad del proyecto.

Las publicaciones que se hagan por parte del Broker para temas de precios deberan tener la leyenda
‘precios desde’ (entendiendo la variacion de precios que tendra el desarrollo en el transcurso del tiempo),
estas variaciones se daran a conocer en las diferentes etapas del proyecto.

El registro del cliente es muy importante para poder considerar la comision por parte de la empresa. Dicho
registro se llevard a cabo a través de la liga correspondiente, misma que sera proporcionada por el
coordinador de ventas (Ing. Jesus Goémez, celular 664-451-3808, correo
jesus.qomez@obrgroup.com.mx). Es importante compartir datos reales debido a que en el CRM interno
le daré un seguimiento.

Atentamente

Ing. Jorge Armando Gomez Moreno
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AUREO

RESIDENCIAL

Tijuana Baja California a 15 de junio del 2023.

Politicas de Comisiones para proyecto aureo residencial, para Broker Externo.

Por medio del presente se hace de su conocimiento que, para poder cobrar una comision como Broker
Externo a la empresa de OBR group se debe tener contrato firmado, proporcionar generales (INE,
Comprobante de Domicilio, CURP, CSF, Opinién de cumplimientos fiscales, y Estado de cta para
transferencia Bancaria y, en caso de Persona Moral anexar Poder del representante Legal e INE de quién
la representa) LA COMISION sera de 3.5% mas IVA.

Forma de pago de la comision:
Se pagara un 20% del total de la comision considerando el precio de venta de la casa al completar el 10%
del enganche solicitado en el contrato y el 80% se pagara 15 dias después de la firma de Notaria y teniendo

la factura emitida por el Broker en ambos porcentajes antes mencionado.

Este plan de comisiones solo aplica para el proyecto de Aureo residencial.

Atentamente

Ing. Jorge Armando Gémez Moreno

La documentacién basica Servira para Apartado y elaboracién de contrato.
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AUREO

RESIDENCIAL

1.-Documentos Basicos (Asesor/Broker)

No.

Documentacion Basica

Check list

ID (INE, Pasaporte o Cedula Profesional)

Comprobante de Domicilio

Acta de Nacimiento

CURP

Constancia de situacion fiscal vigente

ol O AW N| -~

Acta de matrimonio (si aplica y misma documentacion del 1-5)

2.-Solicitud de crédito (titulacion)

No. | Documentacién para CREDITO EA K’A A PFCE Checklist
7 Formato Buro de Crédito segun sea el banco X X | X X
8 Solicitud de Crédito (Digital o fisico en tinta azul) X X | X X
9 Copia de las declaraciones mensuales X X
10 | Copia 2 afios declaracién anual X X
11 | Copia de 6 meses de Estado de cuenta X X X
12 | INCOME TAXy W2 X
13 | Buro Americano (TransUnion, Equifax, Experian) X
14 | Copia de ultimos 3 meses recibo de nominas X X
15 | Copia de ultimos 3 meses de Edo. Cta donde refleje nominas | X X
16 | Acta Constitutiva X

Nota:

EA=Economia Americana

A=Asalariado

PM= Persona Moral

PFCE=Persona Fisica con Act. Empresarial
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eneficiario: OBR Diseno y Construccion SAPI de CV

2FC: ODC200605GJ6

nta: 8185840635

nterbancaria: 002028701435043694

o Receptor: Citibanamex

“lave Swift: BNMXMXMM
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